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红动中国

2019 厦门海洋经济

总产值达 3711 亿元
厦门以海兴市，依海而兴，海洋

是厦门经济社会发展的重要元素。

2019 年，厦门市海洋经济实现总产

值 3711 亿元，同比增长 10.2%；实现

增加值1432.48亿元值，增长 10.74%。

一、二、三产业比值为 0.5∶18.5∶81，

呈现以第三产业为主体，第二产业协

同发展的态势，海洋经济结构进一

步优化。

上个月，厦门市最新认定的一

批厦门市海洋新兴产业龙头企业名

单出炉，9 家企业中，有 6 家过去曾

获评市级龙头企业，罗普特科技集

团股份有限公司、新诺北斗航科信

息技术(厦门)股份有限公司和国药

控股星鲨制药(厦门)有限公司则是

今年新申报的企业。

海洋战略性新兴产业的强劲活

力不断刷新厦门海洋经济的成色。

2019 年海洋战略性新兴产业实现总

产值1102.83亿元，同比增长9.39%；

增加值 420.89亿元，增长 9.67%。总产

值和增加值占全市的比重都接近

30%，带动厦门海洋经济进一步释

放活力。

厦门港集装箱吞吐量

稳居全球第十四
通过积极营造国际一流营商环

境、创新驱动等举措，厦门港在

2019 年实现高质量发展、成绩单亮

眼:集装箱吞吐量完成 1112.22 万标

箱，比增 3.92%，稳居全球第十四、

全国第七；邮轮旅客吞吐量 41.37

万人次，比增 27.38%，排名全国第

四，增速全国第二。

一系列工作的扎实推进，使厦

门港不断巩固优势、夯实支点、挖掘

潜力、创新突破，内外贸集装箱、邮

轮、对台航运、“一带一路”、多式联

运、陆地港等业务形成多点驱动，港

口竞争力不断凸显，发展姿态已从

“赶超”向“领跑”转变。

厦门入选

“时效保障城市”
春节临近，快递业再次成为关

注的焦点。由于受到局部地区天气、

春节假期前后出现业务小高峰以

及大量快递员、货运司机回乡过

年导致的运力短缺等原因，春节

期间快递服务的时效往往也会受

到一定影响。而今年，中通和圆通

快递首次对春节期间的服务时效

做出承诺，厦门均入选这两家公

司的“时效保障城市”。

此外，京东物流、菜鸟(丹鸟物

流)、苏宁物流等也承诺，春节期间

将对部分核心城市的服务时效进行

保障。

顺丰表示，1 月 6 日至 1 月 23

日期间，将对重货包裹、小票零担、

物流普运、专线普运产品加收不低

于 10 元的资源调节费，1月 24 日至

1 月 30 日春节期间将对主要城市

互寄服务加收不低于 10 元的资源

调节费。针对部分长期深度合作的

快递月结客户与金牌以上的顺丰会

员，免收资源调节费。

□胡展嘉

神秘的古国、庞杂的宗教、

崛起的经济。不只有宝莱坞、阿

米尔汗，也不只是咖喱、飞饼、

仿制药的印度，被看作是孕育

“下一个 10 亿级 APP”的蓝海

市场。

搭载着出海大风口，国际

巨头也在印度交锋，美国的沃

尔玛、亚马逊，国内的阿里、腾

讯，都积极在印度培育自己的

力量。亚马逊建立印度子公司，

沃尔玛收购本土电商 Flipkart，

阿里投资 Paytm 和 BigBasket

……

巨头之外，一大批中小创

业者也争相涌入印度，当他们

希望能够抢占先机，并怀揣着

收割下一个中国的梦想来到印

度“拓荒“时，却发现这个市场

远比想象中复杂。

在巨头夹缝中，你烧不起钱
2018 年 7 月，曾担任过六

间房产品总监，做过直播业务

培训的朱冬，带着 4 位 90 后踏

上了印度掘金之旅。

不同于大公司直接把平台

迁移到海外，朱冬和团队主要

做短视频内容账号，彼时抖音、

快手等短视频平台，在中国已

经做得风生水起，不同于“硅谷

创造，中国复制”，短视频直播

产品作为为数不多的中国模式

复制到海外的产品，朱冬也希

望能从中分一杯羹。

“但是，想在印度赚钱太难

了。”朱冬连连感慨。

在印度的纯视频平台，

YouTube 已经一家独大。所有

做内容的创业团队，都会在

YouTube 进行内容分发，加上

YouTube 本身的广告分成模

式，使得很多人做内容，靠广告

分成就可以活得很好。这也使

得前期在教育市场遇到了阻

碍，印度当地人更习惯拿着单

反拍摄视频，放到 YouTube

上。

除了 YouTube，Facebook、

Google、IStagram、Netflix……在

印度，几乎全是清一色的美国

制造 APP。“这是一个被美国

APP 统治的国度。”朱冬说。

在巨头夹缝里，烧不起钱

的朱冬和团队遭遇了生存危

机，“只能养得起印度人，却养

不起中国人。”在印度，当地人

的人力成本每月不到 2000 元；

但朱冬带过去的人，平均人力

成本则高达 2万。除此以外，中

国人在当地并不能发挥太大作

用，“语言不通，风俗习惯也不

懂。”

最后朱冬不得不和大部分

中国团队撤离印度。

中国的产品思维，印度人

不懂
“很多刚来印度的中国人对

这边不了解，导致完全没办法

进行本地化。”在印度从事社交

电商的苏强说。

2012 年就来到印度的苏

强，算是个“老印度“，最早在印

度南部做贸易，也在印度北部

做过咨询公司。今年 2月，苏强

加入社交电商公司深圳塞维，

负责印度市场的推广和运营，

并配合国内的产品团队完成印

度市场的落地。

在印度市场，塞维的用户

主要面向辣妈群体，包括家庭

主妇、公职人员等，用户通过一

键分享产品，从中获取佣金，

“社交电商的重点是分享操作，

但中国团队的第一个版本对印

度人来说太复杂了，他们看不

懂。”

在产品真正运营时，苏强

也遇到了在中国不敢想象的问

题。在 6月份进行产品测试时，

苏强找了当地专门做电商的物

流公司进行对接，但是受制于

当地风俗和工作习惯，前后签

文件签了 3次。

在和印度公司对接时，印

度人的语言习惯，会夹杂着本

土词汇以及用法。对于苏强这

样的老印度人来说，语言这道

关可以过，但对于其他员工，这

是在当地发展首当其冲的难

题。

用他的话说，在国内英语

还不错的人，到了印度以后，会

让你怀疑人生。在印度，超过 1

亿的人熟练掌握英语，而 20%

的人完全是文盲。有次他们在

印度北方做了一场活动，推广

语用的是印地语，却招致了南

方土豪的极度不满，“因为南方

的土豪看不懂印地语。”

除了语言割裂带来的运营

难题，种族之间的贫富差距也

使得产品在推广时遇到了各种

问题。

“左眼天堂，右眼地狱”的

极度不平衡的分裂景象是印度

的真实写照。穷人和富人交错

中一起，上一秒你出入的可能

是五星级酒店，下一秒目光所

及的可能就是贫民窟。

“推广都很困难，怎么赚钱

呢？”苏强表示，在印度做电商

的公司，基本上是一片哀嚎。

当地最常见的支付方式是

现金，只有极少数人有信用卡，

持有储蓄卡的人不到 10%，这

也给做电商带来了难以想象的

困难。

印度5亿网民，80%是穷人
在《经济学人》的研究中，

对于印度市场的预测称，大企

业都期待着能支撑新一轮经济

繁荣和消费盛宴的印度中产阶

级会很快涌现，但这一群体在

现实中几乎不存在。

印度前 1%的富人规模只

与香港相当，之后的 9%接近欧

洲中部，还有约 5 亿国民的生

活水平接近最贫困的非洲地

区，这种经济图景和中国相去

甚远。

跟中国相比，印度是一个

奇怪的市场，整体结构和发展

形态更像中国，但却比中国更加

国际化。印度最大的电商是

Amazon；最大的搜索是 Google；

最大的社交是Facebook，看似正

在酝酿硅谷型生态体系，但闭

塞的种姓文化又使得进入印度

的创业者，无法获得满意的

ROI。

从实际数据来看，印度在

2006～2011 之间，处于低速发

展的阶段，之后经济才慢慢增

长，这也意味着印度本身的经

济发展并不扎实。印度以及东

南亚都有一个共同的特征，那

就是错过了 PC 互联网，因此

也没有 BAT 这样的企业出现，

而是直接过渡到移动互联网时

代。

一个不容忽视的事实是，

印度目前的经济发展水平仅等

同于中国 2004 年左右，现在的

印度能否支撑得起下沉市场值

得深思，毕竟在中国，不管是快

手、水滴筹还是拼多多等产品，

都是在 2015 年之后才开始爆

发。

而在印度这个不断向上生

长的国度里，尽管流量成本很

低，但创业者似乎很难找到真

正的结构性机会。

（选自《虎嗅》）

□崔璞玉

在伊朗对驻有美军的伊拉

克军事基地实施导弹袭击后，

美国总统唐纳德·特朗普 1 月

10 日宣布对伊朗实施新的经

济制裁。制裁对象包括 8 名伊

朗高官，以及 13 家伊朗大型

钢铁制造商和最大的铜、铝生

产商等。

特朗普称，“此次制裁将对

伊朗经济造成重大打击……而

且这些惩罚性的经济制裁将一

直持续至伊朗政权改变他们的

行为。”特朗普政府希望通过切

断伊朗所剩无几的出口收入来

源，进一步扼制该国经济，从而

迫使伊朗领导人重归谈判，商

讨新的核协定。

对于新的制裁是否真的能

给伊朗带来压力，中国社会科

学院国际关系研究室助理研究

员章波指出，制裁对伊朗造成

的压力是有的，但效果有限，

伊朗更不会因此屈服或被吓

倒。“美国这样做也是给自己

找一个不开战的体面台阶

下，”章波说。

自 2018 年 11 月美国全面

恢复对伊朗的经济制裁以来，

后者的经济形势每况愈下。伊

朗的失业率从 2018 年的 14.5%

上升至 2019 年的 16.8%。世界

银行预计，2019 年伊朗经济将

下降 8.7%，国际货币基金组织

(IMF) 则预计去年伊朗经济下

滑 9.5%。

“如果我们没有实施这些

制裁，伊朗可能已经拥有了数

百万亿美元。这些资金可能被

用在中东地区以外的恐怖袭击

中。”美国财政部长史蒂文·姆

努钦指出，“毫无疑问，通过切

断伊朗政权的经济来源，我们

取得了效果。”

经济制裁还引发了伊朗

里亚尔严重贬值。到 2020 年 1

月，里亚尔已从 2015 年 1 月

时的 35050 里亚尔对 1 美元，

变成 133200 里亚尔对 1 美

元。一同发生的，还有物价的

飞涨。

许多民众光是去一趟杂货

店就要花上超过 100 万里亚

尔。由于价格飙升，那些获得

政府补贴的杂货店外经常排

着很长的队伍，尤其是等着买

限量供应的肉的队伍。为了降

低价格，伊朗政府已限制了牲

畜出口，并设法从海外进口牛

羊。

IMF 和世界银行预计，

2020 年伊朗经济增速将在 0%

到 0.5%之间，不过这一预测

是建立在伊朗能够出口 50 万

桶 / 日原油的基础之上。现在

看来，随着美国制裁的进一步

扩大，这一预测估计难以实

现。

（选自《界面财经》）


